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RESUMEN LABORAL

Ingeniero Comercial con Diplomado en Marketing ( U.de Chile). Experiencia laboral de más de doce años en rubros de telecomunicaciones, Retail , Asesorías financieras y control de gestión . Participación activa en el área comercial, venta y post venta, alto manejo en procesos de negociación, orientado al logro de objetivos, administrador eficiente de recursos en la rentabilización del negocio. Idioma Inglés nivel alto, B2B, CRM, curso introductorio IFRS.


EXPERIENCIA PROFESIONAL

 VJ Comunicaciones                                 Santiago                                Febrero a la Fecha 
Consultor de Administración y Finanzas 
Apoyando plenamente a la Gerencia General en toma de decisiones, implementando una estructura de gestión financiera y control de gastos de la empresa, llevo a cabo el relacionamiento con Bancos y Factoring , mantención de la cuenta corriente y cobranzas. En cuanto a la administración de la empresa he definido un sistema de control de compras y stock de insumos, administración de personal y nominas.
 
Cical Empresas 				Santiago			   Agosto a Enero 2013
Asesor profesional 
Responsable de la evaluación en gabinete y en terreno de proyectos Capital Abeja para SERCOTEC, Asesor de soporte para el seguimiento de la implementación de proyectos ganadores.
Evaluador de proyectos para FOSIS en su fase de gabinete, estos proyectos son de corte social.
Logros:
· Evaluación de proyectos ganadores.
· Seguimiento de proyecto.
· Aplicación de metodología para la Administración 

Asesor Independiente 		   			Santiago	      Octubre a la fecha
Asesorías Profesionales 
Proceso de asesorías a VJ Comunicaciones tanto en la parte administrativa como financiera, en reuniones periódicas con su dueño, asesorando en la toma de decisiones de financiamiento, estado de resultado, análisis de organigrama y definición de cargos . 
Logros:
· Asertividad en identificar  las claves de las posibles fallas en la administración. 
· Asesoramiento financiero, logrando la mejor opción para la empresa. 
· Plan de negocios 2013.

Nextel	   			Santiago	             Septiembre 2011 a Julio 2012
Asesor de Negocios Emresas
Responsable de administrar una cartera de clientes, enfocado en aumentar la rentabilidad de nuevos negocios y los existentes. Clientes, tales como Municipalidad de la Florida, Buses Santiago, Universidad Silva Henríquez , entre otros.

Logros:
· Participación en licitaciones 
· Captación de un 10% nuevos negocios con clientes de la competencia.







Textil Flores S.A.		   		Santiago	        Abril 2008 a Marzo 2011
Key Account Manager 
Responsable de administrar y rentabilizar una cartera de Clientes, compuesta por La Polar , Hites , Ripley Chile y Ripley Perú. Participar de campañas publicitarias , así como interactuar directamente con las otras áreas de la empresa en Santiago como en regiones.
Logros: 
· Posicionamiento en el mercado de nuevos productos y Mercados 
· Concreción de importantes negocios para la compañía, aumentando anualmente en un 20% la cartera asignada de clientes.
· Liderar Campañas Publicitarias “El Tamaño no Importa” “Lecciones de Seducción”


TJC Chile S.A.  			Santiago	               Enero 2002 a Mayo 2007
Ejecutivo Comercial
Product Manager
Jefe de Ventas Regional
A lo largo de los años en esta compañía logre desarrollar diversas funciones en el área comercial, relacionado con marcas importantes como Levi´s, Dockers, Van Heusen , Calvin Klein. Responsable de la atención a clientes, y paralelamente la evaluación de la gestión comercial de ranking de ventas, análisis estadístico de resultados,  órdenes de compra B2B, Sell In Sell Out, Pricing  
Logros:
· Generación de dos líneas de productos para las temporadas de invierno y verano.
· Aumento en la facturación de clientes regionales en 3 puntos porcentuales.


Entel Chile S.A.                      Santiago                    Enero 2000 a Noviembre 2000
Ingeniero Trainee 
Práctica profesional en el área de productos, análisis de tráfico de voz, creación de planes a medida, asistencia en la generación de sistema de soporte para la venta  “Doctor Brain”

EDUCACION

Diplomado en Marketing  U de Chile 		       Septiembre  2007 a abril 2008
Diplomado en Marketing Gerencial

Universidad Bernardo O´Higgins 			                     Marzo 1995 a Diciembre 1999
Ingeniero Comercial, Administración de Empresas 



OTROS CONOCIMIENTOS

Idioma: Inglés Avanzado
Computación: Manejo nivel avanzado de Microsoft Office
	

DATOS PERSONALES

· Fecha de Nacimiento: 16 de Noviembre  1973
· RUT: 12.674.431-5
· Nacionalidad: Chilena
· Actividades de Interés: Deportes, Aeromodelismo 
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Manufacturas Flores S.A.
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· Adolfo Dosal 
Comercializadora CyD Chile 
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